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グローバルナレッジ、戦略的システム提案のための 

コンサルティングスキル研修コースを拡大 

～ビジネス・ドキュメンテーション、ロジカル・シンキング、セリング・プロセス～ 
 
 

高度IT教育を通して企業の競争力強化を支援する、グローバル ナレッジ ネットワーク株式会社（東京

都渋谷区代々木3-22-7、代表取締役社長：金木 良道、以下グローバルナレッジ）は、システムインテグレ

ータのITコンサルタントを対象に、戦略的システム提案を行うためのコンサルティングスキル新規3コースを

開発、7月より順次開催します。 

 

 

◆ITコンサルタントのパーソナルスキル 

ITコンサルタントが高度な専門知識や分析能力を持っていても、解決策の効果を相手に伝える技術や、

顧客の課題を引き出す能力がなければ、問題解決には至りません。グローバルナレッジは、リーダーシップ、

コミュニケーション、プレゼンテーションなど、システム提案を行うITコンサルタントに必要なパーソナルスキ

ル研修を揃えています。 

 

 新規コースとして「ビジネス・ドキュメンテーションの基礎」、「ロジカル・シンキングによる問題解決」、「提案

型セリング・プロセス」の3コースをご用意しました。 

 

 
 

 

１）ビジネス・ドキュメンテーションの基礎 

コースコード：EN0037CG  2日間 100,000円 (消費税込 105,000円)  講義(5割)＋演習(5割) 

 

ビジネスの現場において、知識や情報の共有やコミュニケーションの手段として文書化が行われますが、専

門性やキャリアの差による理解の不一致（ミスリード）を防止し、迅速で的確な理解を得るためには、文書化

と視覚化の工夫が必要です。本コースでは、ビジネスシーンで発生するさまざまな文書を効果的に作成す

るための知識と技法を習得し、顧客に対して効果的なシステム提案ができるようになることを目指します。 



                                                                                   

 

２）ロジカル・シンキングによる問題解決 

コースコード：CN0067CG  2日間 100,000円 (消費税込 105,000円)  講義(5割)＋演習(5割) 

 

問題を解決するためには「何が問題なのか」「どうすればそれを取り除けるか」を論理的に考え解決策を導

き出すことが必要です。本コースでは、物事を論理的に考えその結論をわかりやすく伝えるための能力「ロ

ジカル・シンキング」を身につけ、仕事上のトラブルや問題解決プロセスに応用する方法を学び、顧客に対

する問題解決ができるようになることを目指します。 

 

 

３）提案型セリング・プロセス ～提案活動の基本プロセスを理解する～ 

コースコード：PS0048CG 1日間 50,000円 (消費税込 52,500円) 

 

営業活動は、案件企画から始まり、現状分析、ソリューションの構想、提案・折衝交渉などの局面に進みま

す。その１つ１つが相互に関連しており、局面ごとに進捗や品質の管理が必要です。 

自分の営業・提案活動がどの段階まで進んでいるかを把握し、不足している点の確認や効果的な次のアプ

ローチを考えるためには、この一連の活動「セリング・プロセス」の流れを理解することが必要です。 

本コースでは、標準的なセリング・プロセスを参照し、自分自身のやり方や適性、個性などと照らし合わせな

がら、ディスカッションや演習を通して、顧客への提案活動を円滑に進められるようになることを目指します。 

 

◆その他のコンサルティングスキル関連コース・eLearning 

「コンサルティング基礎」 （eLearning、21,000円） 

「コンサルティング・メソドロジ」 （eLearning、21,000円） 

「ITソリューション提案・基礎編」 （集合研修、2日間、105,000円） 

「ITソリューション提案・応用編」 （集合研修、2日間、105,000円） 

「ITソリューション提案・実践編」 （集合研修、2日間、105,000円） 

「ITコンサルタントの養成（基礎）」 （集合研修、2日間、105,000円） 

「ITコンサルタントの養成（応用）」 （集合研修、2日間、105,000円） 

 

各コース詳細内容、開催日程については弊社Webをご覧ください。 

http://www.globalknowledge.co.jp/reference/Reference.asp?KBN=2&DCODE=125&SCODE=204

 

今後、「経営戦略の基礎」、「会計システムの基礎」、「販売・購買・在庫システムの基礎」などのコースを順

次開発・実施予定です。 

 

グローバルナレッジは、ITコンサルティングスキルの実践力を向上させるために、今後も実務で役立つ教育

コンテンツを順次開発、提供を進めてまいります。 
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● プレスからのお問い合わせ先 

グローバル ナレッジ ネットワーク株式会社 広報担当 川村、小宮 

TEL：03-5302-9750 FAX：03－5302－9273 

e-mail：hotline@globalknowledge.co.jp 

プレスリリース http://www.globalknowledge.co.jp/press/
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